
 
 

 

 

 

Менеджер по региональному развитию (г. Ярославль) 

Обязанности: 

Активные продажи продукции компании 

Поиск, ведение переговоров и заключение договоров с новыми клиентами компании 

Выявление потребностей клиентов в продукции, реализуемой фирмой, заключение 

договоров, отслеживание получения клиентом заказа 

Контроль дебиторской задолженности 

Отчетность 

 

Требования: 
Опыт активных продаж от года 

Знание 1С:Предприятие 

Знание технологий активных продаж, ведение продаж по телефону и лично 

Целеустремленность, настойчивость 

 

Условия: 
Работа в успешной, развивающейся компании 

Оформление по ТК РФ 

Пятидневка с 9.00 до 18.00 

Корпоративное обучение, возможности профессионального и карьерного роста 

 

 


